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MATERIAL DE PREPARAGCAOQ

COMO FATURAR

1 MILHAQ

DE KWANZAS

10D0S 05 MESES
GOM VENDA DE
PRODUTOS OGULTOS

O caminho comeca com o produto certo, um
teste e uma operacao de venda.

Tempo de leitura: 8 minutos

24-277 SETEMBRO 2026 - 19H ANGOLA

Uma meta de faturacao. Os resultados dependem da execucao e dos custos de
cada negocio.



ANTES DE COMECARMOS

NESTE GUIA,
VAIS DESGOBRIR:

« Como passei de 383 mil Kz investidos num
produto para mais de 12 milhoes Kz de faturacao em
menos de tres meses.

- 0 que a historia da Felicia ensina sobre escolher e
testar antes de importar.

- Os quatro passos que vamos trabalhar para
encontrar produtos, preparar vendas e organizar
entregas.

e Como transformar a meta de um milhao de
kwanzas por més numa conta que consegues
entender.

Para acompanhar as aulas, prepara telemovel ou
computador, internet, caderno e disponibilidade para
praticar. Para executar o negocio, também precisaras
de capital para testes, compra e operacao; o valor
depende do produto escolhido.

Comecamos no dia 24 de setembro, as 19h de Angola.
Abre a transmissao e ativa o lembrete no YouTube.
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https://www.youtube.com/watch?v=QvrTs74b2vI

A DECISAO QUE MUDA 0 JOGO

ANTES DE
COMPRAR,
APRENDE A VER.

Jurante muito tempo, eu também olhava para o que
ja estava na moda: perucas, roupa, capas de
telefone, iPhones. Via outras pessoas a vender e
procurava fazer o mesmo.

Mas uma tendéncia nao responde as perguntas que
interessam: quem vai comprar de mim, porqué e a
que preco?

Foi qguando comecei a estudar os produtos ocultos
qgue a minha forma de olhar para a importacao
mudou.

Um produto oculto resolve um problema claro e
ainda tem pouca oferta ativa no mercado que
queres atender.

A utilidade precisa de ser facil de perceber. E a
procura precisa de ser testada. Um produto diferente,
por si sO, ainda nao é um produto vencedor.

Na Semana do Lucro na Entrega, vamos comecar por
aprender a encontrar e filtrar essas oportunidades.
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A MINHA HISTORIA

EU GOMEGEI GOM
UM UNIGO PRODUTO.

383 MIL Kz

iInvestimento inicial

+12 MILHOES Kz

faturacao em menos de 3§ meses

-m 2023, comecel a entender o potencial dos
produtos ocultos. Entrei com 383 mil kwanzas e um
unico produto. Em menos de trés meses, faturei
mais de 12 milhoes de kwanzas.

- U proprio fazia as entregas. Nao estava apenas a
estudar uma ideia: estava narua, a atender clientes
e a fazer o negodcio acontecer.

- SSa experiéncia tornou-se a base do que
aprofundei depois: selecionar, calcular, testar e
organizar a venda até a entrega.

E essa forma de pensar e trabalhar que quero
ensinar-te nesta Semana.

Resultado pessoal relatado por Estefanio Lema. Faturacao é o total vendido,
antes de descontar custos; nao representa lucro nem previsao de resultado para o
aluno.
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A HISTORIA DA FELICIA

ANTES DA VIAGEM,
VEIO A DEGISAC
GERTA.

A Felicia chegou até mim com 5 mil délares e o bilhete
para a China comprado. Queria ir buscar mercadoria,
mas ainda nao sabia que neqgocio escolher.

Conversei com ela sobre outro caminho: ficar em
Angola, pesquisar 0os produtos, testar a procura e so
depois organizar a importacao.

Ela decidiu fazer uma mentoria personalizada comigo
e comecou a aplicar esse processo.

+15 MILHOES Kz

faturados em b meses

4 MOTORIZADAS

na operacao de entregas

O ponto desta historia e a decisao que veio antes da
compra: encontrar um produto com potencial e
construir a operacao a volta dele.

Historia e resultados relatados por Estefanio Lema. O caso aconteceu numa
mentoria personalizada, com execucao ao longo de seis meses. Nao representa
resultado tipico ou garantido da imersao gratuita.
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24 A 27 DE SETEMBRO - 19H ANGOLA

0 GAMINHO TEM
QUATRO PASS0S.

As quatro aulas ligam-se. Cada uma prepara a
decisao que vem a sequir.

()1 ENCONTRAR o

Escolher produtos ocultos com utilidade
clara e potencial em Angola.

9 TESTAR

Analisar Produto, Preco e Demanda antes
de investir num lote.

(3 VENDER

Preparar loja, anuncios, atendimento e
pagamento na entrega.

(4 IMPORTAR o

Analisar fornecedores e conferir as
condicoes antes de paqgar.

Reserva os quatro dias. A primeira ideia de produto
é apenas o inicio do trabalho.
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PASSO 1- AULA DE 24 SETEMBRO

1.

ENGONTRA
0 PRODUTO
GERTO.

Um produto precisa de fazer sentido para quem o
compra. Pergunta: que problema resolve e como
consigo mostrar isso em poucos segundos?

Na primeira aula, vamos procurar produtos ocultos no
Alibaba, analisar exemplos e observar a concorréncia
em Angola.

Vais conhecer o Cédigo 0.C.U.L.T.O.: Oferta,
Compreensao, Utilidade, Lucro, Teste e Operacao. E
um filtro para escolher o que merece ser investigado.

« Utilidade que o cliente percebe rapidamente.
« Demonstracao visual que mostra o beneficio.

« Espaco parauma oferta com preco e custos coerentes.

A tua missao: escolher um produto principal e dois
de reserva para analisar na aula sequinte.
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PASSO 2 - AULA DE 25 SETEMBRO

2.

TESTA ANTES
DE ENGHER
0 STOCK.

Gostar de um produto nao chega. Precisamos de
perceber se existe gente dispostaa comprar ao preco
que permite sustentar o negdcio.

E aqui que entra o PPD: Produto, Preco e Demanda.
Vamos pedir cotacao, reunir custos, trabalhar o preco
e organizar alogica do teste.

0 custo nao acaba no valor que aparece no Alibaba. E
preciso considerar o que gastas para o produto chegar
e para avenda acontecer.

« Quanto custa ter cada unidade pronta para vender?
« Que preco vou testar e com que oferta?

« O interesse transforma-se em pedidos confirmados?

O teste ajuda-te a decidir: avancar, ajustar ou
abandonar aquele candidato.

O nome Antiprejuizo descreve um método para reduzir decisOes as cegas;
nenhum teste elimina todos os riscos. Informa sempre o cliente sobre a
disponibilidade e o prazo real do produto.
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PASSO 3 - AULA DE 26 SETEMBRO

J.

MONTA A TUA
VAQUINA
DE VENDAS.

Agora, Imagina o percurso de uma pessoa que Ve o teu
produto. Ela precisa de entender a oferta, fazero
pedido, confirmar a encomenda e receber o que
comprou.

Na terceira aula, vamos trabalhar a estrutura da loja
online, a apresentacao do produto, os anuncios e o
WhatsApp Business.

Tambem vamos ligar o atendimento a entrega. Um
pedido sem confirmacao, uma morada incompleta ou
uma entrega falhada mexem com o resultado.

01 ANUNCIO 02 PEDIDO

03 CONFIRMAGAO 04 ENTREGA E PAGAMENTO

A venda precisa de um percurso organizado. E isso
que vais comec¢ar a montar comigo.

Prepara o teu equipamento e traz o produto que
selecionaste. A logica do teste ganha uma estrutura
para funcionar.
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PASSO 4 - AULA DE 27 SETEMBRO

4.

ESGOLHE QUEM
VAI FORNEGER
0 TEU PRODUTO.

Encontraste uma oportunidade. Fizeste as contas.
Agora precisas de saber com quem estas a negociar e
0 que ficou combinado.

Na quarta aula, vamos analisar fornecedores no
Alibaba, comparar propostas e organizar as perguntas
a fazer antes de paqgar.

 Perfil do fornecedor e sinais que merecem atencao.

« Amostra, quantidade, especificacoes e condi¢coes da
proposta.

« 0O que observar em Verified Supplier e Trade Assurance.

« Conferéncia do pedido e dos termos de pagamento.

Chega com as tuas duvidas e cotagoes. Uma
proposta so pode ser comparada quando sabes o
que inclui.

No final, vou apresentar a AutoCash e explicar como
funciona o acompanhamento para quem quer
continuar comigo.
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VAMOS COLOCAR A META EM NUMEROS

DE KWANZAS
POR MES

COMEGA COM
UMA CONTA
QUE FAZ SENTIDO.

Na pagina sequinte: uma simulacao de faturacao, vendas necessarias e
custos. Nao € uma previsao de resultado.



EXEMPLO ILUSTRATIVO

QUANTAS VENDAS
FORMAM _
UM MILRAQ?

Vamos imaginar um produto vendido por 25.000 Kz.
Com 40 unidades entregues e pagas num mes, a conta
seria:

40 x 25.000 Kz

1.000.000 Kz

de faturacao no més

Sao cerca de uma a duas entregas pagas por dia, num
meés de 30 dias. A conta organiza a meta; consequir essas
vendas exige procura, execucao e capacidade de
entreqga.

Preco recebido por unidade 25.000 Kz
Produto ja em Angola -11.000 Kz
Anuncios por venda concluida -3.000 Kz
Entrega e embalagem -2.000 Kz
Reserva para falhas/devolugoes -1.000 Kz
Sobra antes de custos fixos e impostos 8.000 Kz

Todos os valores desta pagina sao ficticios. Nesse cenario, 40 entregas deixariam
320.000 Kz antes de custos fixos e impostos. Para repetir a faturagcao nos meses
seqguintes, é preciso manter procura, margem, stock e operacao.
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RELATOS REAIS DA COMUNIDADE

RESULTADOS
PARTILAADOS
POR ALUNOS.

MAINGUI PANDA - EM DOIS MESES

Maingui Panda

EU

Quem aquija teve um/faturamento a cima
de 1 milhao ou mesmo 1 milhao?

Presente.
Com um futuramento total de

1.125.000,00 em 2 meses de
trabalho. 13:08

Declarou faturacao de 1.125.000 em dois meses de trabalho. O print nao
Indica a moeda.

FAUSTINO ANDRE - MENOS DE 2 MESES

Esta € a minha conta onde
acomulo os meus lucros com a
vendas dos produtos
Importados, 11:04

Seqgundo Estefanio, Faustino partilhou este resultado com menos de
dois meses de importacao. Mostra a conta onde diz acumular lucros.
Saldo apresentado: 1.656.070,64 Kz.

Relatos individuais. Os resultados e os prazos variam; faturacao e saldo nao sao
medidas de lucro.

SEMANA DO LUCRO NA ENTREGA @




AGORA, 0 PROXIMO PASSO E TEU.

VEM PREPARAR
0 TEU NEGOGIO
COMIGO.

Ja viste a historia. Ja percebeste alogica. Agora
vamos trabalhar as decisoes e a execucao, aula por
aula.

A Semana do Lucro na Entrega acontece de 24 a 27
de setembro, sempre as 19h de Angola, ao vivo e
gratuitamente no YouTube.

PREPARA-TE:

- Reserva os quatro dias na tua
agenda.

e Separa caderno,
equipamento e acesso a
internet. L Ts

- Entra na primeira aula pronto

para anotar e praticar.
Estefanio Lema
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https://www.youtube.com/watch?v=QvrTs74b2vI

